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Nueva tendencia en la educacioén superior

La oferta universitaria
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=====nla educacién estd el nego-

cio.Y en internet, la clien-

tela.Lafelizcoincidenciade

b cs5tos dos elementos, un

té solo empezando, seniala Sigalés.
«Hay quien vaticina que en el 2050
quedardn pocas universidades pre-
senciales en el mundo, al menos co-
mo se conocen ahora, y que la oferta
de titulos superiores serd en su gran

torios mds alejados», sefiala Miguel
Angel Sebastidn, vicerrector de Co-
ordinaciény Planificacién dela Uni-
versidad Nacional de Educacién a
Distancia (UNED), la pionera en el
sector, pese a que no es totalmente
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mercado laboral que exige cadavez mayoria porinternet», agrega. porinternet, yaque incluye tutorias sROESENCIAL

mds conocimientos y mejor prepa- presenciales.

racién y la popularizacién de las  ACCESIBLE Y COMPATIBLE / «Una de las «Era evidente que no podiamos PRESENCIAL o o o
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loquealgunosdefinen comounaau-
téntica explosion de la universidad
virtual en Espana. Hasta el punto de
que el 15% delos estudiantes de gra-
do (o de las antiguas licenciaturas)
estdn matriculados en universida-
desadistancia. El fenémeno ha teni-
do distintas expresiones: por una
parte,empiezana proliferarlasnue-
vasuniversidadesonline-todasellas,
de titularidad privada-, que se han
convertido en una agresiva compe-
tencia para los campus tradiciona-
lesy que han duplicado en seis anos
su oferta de titulaciones. Por otra,
han aparecido en internet decenas
de grados homologados (que se han
triplicado en suversién online desde
el 2007) ofrecidos porlas universida-
des convencionales, que pretenden
de este modo captar nuevos alum-
nosy, de paso, diversificar las fuen-
tes de ingresos.

Asi, mientrasla universidad espa-
fiola ha perdido en su conjunto casi
el 7% deestudiantesrespectodel cur-
502000-2001, los centros que operan
a distancia han experimentado en
el mismo periodo un aumento de
aproximadamente el 48% en el nu-
mero de alumnos. Los matriculados
en universidades convencionales (o
presenciales) han caido el 12,6%.

«Ya veremos qué tiene todo esto
de burbuja y hasta qué punto son
sostenibles algunos de los modelos
de negocio que se estdn planteando,
pero lo que es innegable es que des-
de hace tres o cuatro afios estamos
viviendo una ola de universidades
on line», observa Carles Sigalés, vice-
rrector de Docencia y Aprendizaje
en la Universitat Oberta de Catalu-
nya (UOC), que ha servido de mode-
loamds de uno de los campus de re-
ciente aparicién.

Es mds, es muy posible que este
boom de la universidad virtual es-

seflanza virtual es que es compati-
ble con las jornadas laborables, pa-
ra aquellos que trabajan, y que los
cursos son accesibles desde los terri-

el perfil

ADULTOS QUE
VAN AL GRANO

REORIENTAR LA FORMACION
2 El perfil del estudiante virtual
suele ser el de una persona
adulta que llega con un bagaje
de experiencia laboral o que ya
cuenta en su haber con alguna
otra titulacion universitaria.
«Buscan generalmente ampliary
mejorar su potencial profesional,
ya seareorientando sus
objetivos profesionales o
buscando una promocién dentro
de su propia carrera», indica el
vicerrector de Coordinacion de
la UNED, Miguel Angel
Sebastian.

DISCIPLINAY MADUREZ

2 «Para seguir un sistema de
educacion a distancia se
requiere de cierta madurez, de
cierta disciplina», prosigue el
vicerrector de Politica Docente
de la UB, Manel Viader. Por eso,
agrega, es bueno que los
estudiantes mas jovenes, «los
que acaban de dejar el instituto o
los que han salido hace poco»,
pasen por universidades
presenciales, donde adquieren
ciertas pautas de estudio. «<Estoy
convencido de que es positivo
también para su formacion
como personas», coincide

Carles Sigalés, de laUOC.

cién que ha propiciado internety,
como ha ocurrido de hecho en otros
dmbitos, las universidades tradicio-
nales hemos empezado a usar tam-
bién esta herramienta tan potente»,
admite Manel Viader, vicerrector de
Politica Docente dela Universitatde
Barcelona (UB), que hace unas sema-
nas presenté una nueva oferta de ti-
tulos a distancia, de momento for-
mada por un grado y dos mdsteres.
El proyecto, que se pondrd en mar-
cha el curso 2014-2015, cuenta con
una parte de financiacién privada,
aportada por el grupo Planeta.

Ademds de la expansion de inter-
net, de la creciente movilidad de es-
tudiantes y profesores y de la nece-
sariainternacionalizacién dela uni-
versidad, a nadie se le escapa que
este auge de la oferta universitaria
on line responde a una apetitosa po-
sibilidad de negocio. «<Hay una de-
manda creciente de formacién supe-
rior, tanto universitaria como profe-
sionalizadora, en paises emergentes
de Asia, de América Latina, del este
de Europay de Africa... Alli el poten-
cialde crecimiento paralos suminis-
tradores de formacién es muy inten-
so,deentreel 15%yel 30%», subraya
Lluis Joftre, director general de Uni-
versitats de la Generalitat.

Con todo, advierten unosy otros,
el potencial de negocio que supone
esta nueva modalidad de acceso a
los estudios superiores no ha de ha-
cerperderdevistalacalidad.Lamen-
tablemente, denuncian, algunas de
las universidades privadas que han
surgidoen Espanadesdeel 2008 han
apostado «por abaratar costes a cos-
tadel profesorado», lamenta Sigalés.
«Eso ha hecho que, pese a ser estruc-
turas mds dgiles y rdpidas, lo que les
ha permitido cubrir nichos nuevos
de mercado, hayan tenido un éxito
muy desigual», constata Viader.=
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inminente reformade laley de universidades

» Alumnos de grado por rama de ensefianza

LA PETICION » REGULAR UN FENOMENO EN ALZA

El sector pide a Wert que
file estandares de calidad

Aunquelaleyorgdnicade universi-
dades (LOU), vigente desde el 2001
y revisada posteriormente en va-
rias ocasiones, ya reconoce que
una de las competencias propias
de una universidad es «la creacion
de centros y estructuras de ense-
Nanzaadistancia»(cuandoseapro-
b61aLOU, yafuncionaban en Espa-
fiala UNED, desde 1972,y la UOC,
desde 1995), el propio sector reco-
noce que «seria razonable» que en
la préxima reforma universitaria,

en la que trabaja desde hace ya un
tiempo el ministro de Educacién,
José Ignacio Wert, «se hiciera algu-
na referencia especifica a la univer-
sidad no presencial, sobre todo en
lo referente a los estdndares de cali-
dad»,apuntaManel Viader, vicerrec-
tor de Politica Docente de la UB.
«Resulta preocupante que en la
mayoria de los informes que emite
la Conferencia General de Politica
Universitaria, que son preceptivos
para la creacién de nuevas universi-
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) tiene un filén en la educacion virtual y aprovecha
Jdadanos demandan cada vez mas preparacion
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¢Qué empresas estan
tras estas nuevas
universidades?

El capital de las universidades pri-
vadas on line tiene origenes diversos.
LaVIU (Valencian International Uni-
versity), por ejemplo, fue promovi-
daen el 2007 por la Generalitat Va-
lenciana en colaboracién con una
universidad catélica, pero hace unos
meses el grupo Planeta se hizo con
el 70% de sus acciones. Tanto la Udi-
ma (Universidad a Distancia de Ma-
drid) y 1a Unir (Universidad Interna-
cional de La Rioja) como la novisima
UII (Universidad Isabel I) estdn par-
ticipadas por distintos entramados
empresariales, impulsados, asuvez,
por compaiias procedentes del sec-
tor de la educacién por internet: de
estudios financieros, en el caso de la
Udima; de FP, en el de la Unir, y de
idiomas, en el de la burgalesa UIL

¢Es este un sector
que solamente esta
en alza en Espana?

No, en absoluto. El fenémeno es glo-
bal, hastael puntode queenel 2011
el mercado mundial del denomina-
do eLearning movilizo6 35,6 billones
de délares. Su ritmo de crecimiento
anual es del 7,6%, senialan distintos
estudios internacionales. Los exper-
tos han detectado también como en
los dltimos cinco anos las pequenas
plataformas de educacién on line,
que habian dominado hasta enton-
ces el panorama, han empezado a
tener que compartir el pastel del ne-
gocio educativo virtual con grandes
corporaciones (lo que incluye a las
universidades). Entre todas ellas, se
han invertido a nivel internacional
unos 6 billones de délares en el dlti-
mo lustro. Era evidente, pues, que
antes o después iba a llegar aqui.

¢Qué titulaciones se
estudian mas por
internet?

Lascienciassocialesyjuridicasson,
tanto en grados como en mdsteres,
las que mds estudiantes tienen a
distancia. También son estas carre-
ras las que mejor se venden on line,
porquesonmenosexperimentales.
En algun caso, los promotores de
las nuevas universidades privadas
sehandedicadoaanalizar qué titu-
los daban las universidades publi-
cas no presenciales ya existentes,
«para conformar su propia oferta
alternativa», indica Carles Sigalés,
de la UOC. Pero el verdadero nego-
cio para estas nuevas universida-
des estd en los mdsteres, donde el
margen sobre la disciplina a estu-
diar es mds amplioy el precio para
los alumnos puede ser muy alto. O
muy bajo, depende.

ARCHIVO / MARC VILA

Olga Murcia, antigua alumna de la
Unir, repasa unos apuntes en su casa.

¢Los cursos MOOC
son compatibles o
son competencia?

Los cursos MOOC (Massive Onli-
ne Open Courses 0 Cursos masivos
gratuitos por internet) han deja-
do de ser una competencia desleal
para las universidades tradiciona-
lesy, en contra de lo temido, es-
tdn convirtiéndose en la via con la
que estas se inician en la ensefian-
za a distancia. <Los MOOCYy la uni-
versidad virtual son productos dis-
tintos», aseguran los vicerrectores
de la UNED, de la UOCy de la UB.
En Catalunya, la Generalitat aca-
badelanzarunasegunda convoca-
toriadeayudas de cursos MOOC(la
primera recibi6é 130 propuestas).
«Es una herramienta que esta ge-
nerando nuevas oportunidades»,
afirma el director general de Uni-
versitats, Llufs Jofre.




